
BUYER PERSONA
Wat zijn de behoeften van je doelgroep?

NAAM

LEEFTIJD

ANDERE
karakteristieken die een 
invloed hebben op je dienst

WAT SCHRIKT JOUW KOPER AF? WAT MOTIVEERT JOUW KOPER?

WAT WIL JE KOPER BEREIKEN? WAT IS DE SITUATIE VAN JE KOPER?
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